
START YOUR SEASON

Die Plattform für  
Deinen Messeerfolg

Die MOTORRÄDER LEIPZIG ist DIE Motorrad-Messe in Mitteldeutschland und 
damit der führende Treffpunkt der gesamten Motorrad-Community. Unter dem 
Motto „START YOUR SEASON“ bildet sie jedes Jahr den Auftakt in die neue 
Motorradsaison und bringt internationale Marken, Händler und Anbieter mit 
zehntausenden begeisterten Motorradfans zusammen.

Als zentrale Branchenplattform vereint die MOTORRÄDER LEIPZIG die gesam-
te Vielfalt der Motorradwelt - von Motorrädern und Zubehör über Bekleidung 
und Reisen bis hin zu Technik und Lifestyle. Hier entstehen persönliche Begeg-
nungen, echte Produkterlebnisse und wertvolle Kunden- und Geschäftskon-
takte. Die Plattform für deinen Messeerfolg: Die einzigartige Kombination aus 
persönlichem Austausch, Live-Produktpräsentationen und echter Begeisterung 
schafft ideale Voraussetzungen, um Marken erlebbar zu machen, qualifizierte 
Kontakte zu gewinnen und den Vertrieb nachhaltig zu stärken.

60.000 Besucher 100 Aussteller

Zahlreiche Shows, Vorführungen & Workshops
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Motorrad-Enthusiasten &  
aktive Fahrer

Das Herzstück der MOTOR-
RÄDER LEIPZIG: Erfahrene 
Motorradfahrer, Tourenfans 
und leidenschaftliche Biker 
mit hoher Affinität zu neuen 
Modellen, Zubehör, Bekleidung 
und Technik. Sie informieren 
sich gezielt über Neuheiten, 
vergleichen Angebote und 
treffen häufig konkrete Kauf-
entscheidungen.

Kaufinteressierte &  
Wiedereinsteiger

Ob erstes Motorrad, Modell-
wechsel oder Rückkehr auf 
zwei Räder - diese Zielgruppe 
nutzt die Messe als wichtige 
Informations- und Entschei-
dungsplattform. Persönliche 
Beratung, Produkterlebnisse 
und der direkte Vergleich 
verschiedener Marken und 
Angebote stehen für sie im 
Mittelpunkt.

Community, Nachwuchs &  
Erlebnisbesucher

Von Motorradclubs und jungen 
Zweiradfans bis hin zu Familien 
und Freizeitbesuchern: Diese 
Zielgruppe sucht Inspiration, 
Austausch und gemeinsame 
Erlebnisse. Sie prägt die leben-
dige Atmosphäre der Messe, 
erweitert die Reichweite von 
Marken und bildet die Kunden 
von morgen.

Hier triffst Du Deine Zielgruppe

Die MOTORRÄDER LEIPZIG bringt die gesamte Motorradbranche mit einer hochaffinen und kaufkräfti-
gen Zielgruppe zusammen. Hier treffen internationale Marken, Händler, Zubehöranbieter, Reiseveranstal-
ter, Verbände und Clubs auf echte Motorrad-Enthusiasten - von erfahrenen Bikern und aktiven Motorrad-
clubs über Wiedereinsteiger bis hin zu Familien und dem Nachwuchs der Szene.

Die Besucher kommen mit einer klaren Leidenschaft für das Motorradfahren und einer hohen Kauf- und 
Informationsbereitschaft. Nutze die Gelegenheit, Produkte und Neuheiten direkt erlebbar zu machen, 
wertvolle Kundenkontakte zu knüpfen und die Bedürfnisse Deiner Zielgruppe aus erster Hand kennen-
zulernen. Ob Anprobieren, Probesitzen oder direkt vor Ort kaufen – die MOTORRÄDER LEIPZIG macht 
Produkte unmittelbar erlebbar und schafft ideale Voraussetzungen für Kaufentscheidungen, nachhaltige 
Verkaufserfolge und eine langfristige Markenbindung.

Nutzenversprechen

82%
der Besucher bewerten die Angebots-
vielfalt positiv – die ideale Basis für 
erfolgreiche Geschäftsabschlüsse.

7 von 10
Besuchern haben konkrete  
Kauf- oder Bestellabsichten

Maximale
Reichweite 
Die MOTORRÄDER LEIPZIG überzeugt 
mit bester Erreichbarkeit und einem 
großen Einzugsgebiet. Besucher aus 
Deutschland, Polen und Tschechien 
besuchen jährlich zur MOTORRÄDER 
LEIPZIG. Das garantiert dir eine hohe 
Sichtbarkeit. 

8 von 10
Besuchern planen einen erneuten  
Besuch der MOTORRÄDER LEIPZIG 
- ein deutliches Signal für nachhaltige 
Kontakte, langfristige Kundenbindung 
und wiederkehrendes Business. 



Das sagen die Aussteller der  
MOTORRÄDER LEIPZIG

„Wir sind nach einigen Jahren erstmals wieder in Leipzig dabei: 
neben Suzuki Deutschland als Marke zusätzlich mit vier regionalen 
Händlern vor Ort. Schon ab dem ersten Messetag waren wir sehr 
positiv angetan. Ab dem zweiten Messetag hatten wir sehr hohe, 
auch überregionale Frequenz am Stand und ein enormes Interesse. 
Dabei stimmt nicht nur die Quantität der Gespräche, sondern auch 
die Qualität und das dahinterstehende Kaufinteresse. Das Bühnen-
programm mit seinen Marken-Slots überzeugt. Ein super Format! 
Und auch in Dortmund sind wir im März 2026 dabei. Mit den sehr 
positiven Erfahrungen aus Leipzig werden wir dort unser Portfolio 
zusätzlich erweitern. Zudem ist Leipzig durch den frühen Termin im 
Februar ideal, um Premieren und neue Modelle früh zu zeigen, be-
vor die Saison richtig anläuft.“ 

Enrico Precht, District Service Manager Motorcycle  
Aftersales, Suzuki Deutschland GmbH 

„Beachtenswert ist das sehr große und gestiegene Besucheraufkom-
men in diesem Jahr; wir merken am Stand, wie voll es ist. Als Triumph 
Motorrad Deutschland sind wir zudem mit neun regionalen Händlern 
vertreten, von Berlin und Brandenburg über Magdeburg bis Chem-
nitz. Das Bühnenprogramm wird in Leipzig ausgezeichnet angenom-
men, die Marken-Präsentationen sind bis auf den letzten Platz belegt. 
Das ist keine Selbstverständlichkeit und kennen wir von anderen 
Standorten auch anders. Außerdem überzeugt im neuen Konzept die 
Besucherführung. Die Messe zeichnet sich durch eine außergewöhn-
liche Händlerbeteiligung aus, wodurch sie nicht nur für die Region 
maßgeblich ist, sondern Besucher von Hamburg bis Bayern anzieht. 
Das merken wir in unseren Gesprächen. Entsprechend planen wir 
auch jetzt schon unsere Teilnahme für 2027. Und wir registrieren die 
sehr positive Grundstimmung unter den Besuchern, die auch das 
Preis-Leistungs-Verhältnis hier hervorheben.“  
 
Robin Göhringer, Vertriebsleiter,
Triumph Motorrad Deutschland GmbH

„Der frühe Termin in Leipzig ist für uns ein klarer Vorteil, weil wir 
Neufahrzeuge vor dem Saisonstart zeigen können, bevor viele 
Motorradfahrerinnen und -fahrer ihre Kaufentscheidung für die an-
stehende Saison treffen. Auch das Besucherinteresse hat überzeugt 
- ebenso die ausgezeichnete Betreuung durch die Messeleitung.“

Daniel Hinkelmann, KTM Leipzig

„Insgesamt waren deutlich mehr Besucherinnen und Besucher 
auf der Messe. Schon der Freitag als Auftakt war ein richtig guter 
Einstieg, und der Samstag war beim Besucheraufkommen einfach 
Wahnsinn. Das Publikum ist sehr gut durchmischt - von jung bis alt. 
Für uns ist die Präsentation auf einer Messe wichtig, weil die Men-
schen Modelle und Produkte anfassen und erleben möchten; das 
kann eine Online-Präsentation so nicht liefern. Wir sehen zudem, 
dass Leipzig Motorradinteressierte bundesweit anzieht und begeis-
tert. Ein Highlight sind die Bühnenshows. Unsere Messeteilnahme 
2027 ist daher für uns gesetzt.“

André Hausmann, Geschäftsführer,
KLIC Handelsgesellschaft GbR, JAWA & BENDA

„Bereits der erste Messetag hat überzeugt und war besucherseitig 
stärker als in den Vorjahren. Mit den Verkaufszahlen sind wir sehr 
zufrieden; die sind in Leipzig traditionell gut. Für den Zubehör-
bereich ist diese Messeausgabe genau richtig. Der Samstag war 
erneut der besucherstärkste Tag, und hier zeigt sich auch, dass die 
Einbindung in das Leipziger Messetrio absolut gelungen ist. Das 
spiegelt sich unter anderem im sehr guten Preis-Leistungs-Verhält-
nis wider, was wir auch an der Besucherzusammensetzung merken: 
Die Messe ist attraktiv für junge Familien und Motorradbegeisterte, 
die schon die Jüngsten als Nachwuchs an die Zweiradwelt heran-
führen wollen.“

Ingo Figgen, Handelsvertretung Motorrad-Sicherheit, ABUS

„Wir sind jedes Jahr auf der Messe, und der Vergleich zu den Vor-
jahren zeigt: Die diesjährige Ausgabe ist sehr gut angelaufen. Wir 
hatten ein höheres Besucheraufkommen
- und das trotz schwieriger Wetterverhältnisse und extremer Winter-
temperaturen. Der Freitag ist beispielsweise stärker angelaufen als 
erwartet, und der Samstag spricht für sich. Mit Blick auf die Gesprä-
che erwarte ich ein gutes Nachmessegeschäft. Ebenfalls überzeugt 
hat uns das strukturiertere Konzept des Rahmenprogramms.“

Uwe Klingenberger, Geschäftsführer (2 RAD GROUP, 
Klingenberger & Kehl GbR | Suzuki/Royal Enfield Döbeln, 
Triumph/KTM Leipzig, Triumph/Honda Dresden)

„Nach fünf Jahren Pause waren wir als Aussteller wieder vor Ort und 
haben deutlich gestiegene Besucherzahlen erlebt. Der Markt hat 
sich in den letzten Jahren verändert:
Die Messepräsenz, um Produkte live zu präsentieren und erlebbar 
zu machen, hat spürbar an Bedeutung gewonnen. Die Messetage 
waren geprägt von sehr guten Gesprächen und einem großen Inter-
esse der Besucherinnen und Besucher.“

Hannes Warmuth, Geschäftsführer, Ducati Leipzig

„Der Messefreitag hat uns bereits positiv überrascht. Der Samstag 
knüpfte nahtlos an und hat uns wirklich überzeugt. Wir registrieren 
eine sehr positive und offene Gesprächsatmosphäre, und insgesamt 
rückt Leipzig die Community gekonnt in Szene. Dass wir für Harley 
Deutschland die Deutschlandpremiere der 2026er Harley-Davidson 
CVO® Street Glide® ST zeigen können, ist phänomenal. So gelingt 
der frühe Aufschlag schon im Februar und nicht erst im März zur 
Saison. Unter den neuen Entwicklungen überzeugt uns außerdem 
das abwechslungsreichere Bühnenprogramm mit Einblicken in 
unterschiedliche Marken. Der Experten-Talk ist großartig und zeigt 
die fachliche Entwicklung der Messe, die einen noch nachhaltigeren 
Austausch ermöglicht. Zudem ist das Publikum jünger geworden, 
und die Altersrange insgesamt spürbar breiter.“

Maika Steudten, Marketing für Harley-Davidson in Sachsen, 
Harley-Davidson Sachsen
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Ansprechpartner & Kontakt
Du hast Fragen zur Teilnahme? Das MOTORRÄDER LEIPZIG Team begleitet  
Dich persönlich. Von der ersten Anfrage bis zum erfolgreichen Messeauftritt.

Lars Gummersbach 

Project Director 
Tel: +49 231 1204 900
Mail: 
motorraeder@messe-
dortmund.de

Martin Timpe

Project Manager
Tel: +49 231 1204 900
Mail:  
motorraeder@messe- 
dortmund.de

Annika Bader

Project Manager
Tel: +49 231 1204 900
Mail:  
motorraeder@messe- 
dortmund.de

Ann-Kathrin Spanke
 
Project Assistant
Tel: +49 231 1204 900
Mail:  
motorraeder@messe-
dortmund.de

Jetzt Stand anmelden
Starte Deine Teilnahme in wenigen Schritten und werde 
Teil der MOTORRÄDER LEIPZIG 2027. Melde Dich 
direkt online über unser Aussteller-Portal an.

Standfläche individuell 
berechnen
Plane Deine Teilnahme flexibel und transparent mit unse-
rem Standpreiskalkulator. Stelle Dir Deine Wunschfläche 
zusammen und erhalte sofort einen Überblick über Deine 
Kosten.

Starte jetzt Deinen Messeerfolg – 
als Aussteller auf 
der MOTORRÄDER LEIPZIG 2027

Hier gehts zur  
Standanmeldung! Hier gehts zur  

Standpreiskalkulator
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